
        Wir  leisten, was  Sie erwarten und  

mehr, als Sie gewohnt sind.  

                  Lassen Sie sich überzeugen  und uns  

    gemeinsam  Ziele erreichen !  

Ob Markteinführung, 
Kundenevent oder die 
hervorgehobene 
Präsentation Ihres Titels 
anlässlich eines Relaunch ï 
wir schnüren individuelle 
Maßnahmenpakete, die wir 
optimal den Gegebenheiten 
unseres Vertriebsgebietes 
und Ihren Wünschen 
anpassen können.  
Sprechen Sie mit uns.  
Gerne planen wir mit Ihnen 
ganz individuelle 
Marketingaktionen.  
  
Eine Übersicht über 
unser Leistungs -
portfolio finden Sie auf 
den nachfolgenden 
Seiten.  



Regalschalen  
 
350  über  den  Keppel -Pool buchbare  
Regalschalen  setzen  wir  in  unserem  Ver -
triebsgebiet  ein . Ob zur  Neueinführung  
eines  Titels  oder  als  Unterstützung  Ihrer  
werblichen  Maßnahmen .  
 
Mit  Verkaufszuwächsen  von  durch -
schnittlich  30 %  braucht  sich  diese  
Maßnahme  nicht  zu verstecken . 
 
Maße:   
22 ,5 cm  Höhe   
25 ,0 cm  Breite   
9,0 cm  Tiefe   
  
Beschreibung :   
Dieses  Display  ermöglicht  Ihnen  eine  
auffällige  Zusatzpräsentation  am  Regal . 
 
Mögliche  Buchungszeiträume  sowie  
Preise  erfragen  Sie  bitte  direkt  über  die  
Friedrich  J. Keppel  GmbH  & Co. KG.  
 
Ihr  Ansprechpartner :  
Thorsten  Fallack  
Leitung Vertriebsservice  
( (02151) 529 -161  
thorsten.fallack@fjk.de  

 

Thekenschalen  
 
Alternativ  zu den  Regal -
schalen  des  Keppel -Pools  
verfügen  wir  über   Theken -
schalen,  die  in  wechselnden  
Aktionen  an  einen  festen  
Kundenkreis  geliefert  wer -
den .  Die  Kunden  setzen  sich  
überwiegend  aus  der  
Geschäftsart  1101  zusam -
men,  aber  auch  einige  Tank -
stellen  und  Buchhandlungen  
sind  vertreten . 
 

Suchen  Sie  für  Ihren  Titel  
eine  Aktion,  die  von  ge-
schultem  Personal  betreut  
werden  soll,  so sind  Sie  mit  
der  Buchung  dieser  Schalen  
gut  beraten . 
  
Der  Preis  pro  Schale  und  
Woche  beläuft  sich  auf  6,-  ú. 
Mögliche  Mengen  und  
Buchungszeiträume  auf  An-
frage . 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Thekendisplay  

Regalschale  



Neue Signalschalen  
warten auf Ihren Einsatz  
 
Ein blinkendes  Element  im  Regal  zieht  die  
Aufmerksamkeit  auf  sich  und  hebt  den  
präsentierten  Titel  noch  auffälliger  hervor,  
als  das  eine  normale  Regalschale  kann .  
 
Insgesamt  warten  120  beleuchtete  
Signalschalen  auf  Ihre  Buchung .  
 
Bei  Buchung  von :  
é einer  Woche :  7,50  ú pro  Schale,  
é zwei  Wochen :  7,00  ú pro  Schale,  
é drei  Wochen :  6,50  ú pro  Schale,  
é ab vier  Wochen :  6,00  ú pro  Schale . 

 

Nutzen  Sie  dieses  günstige  
Marketinginstrument,  um  Ihren  Titel  ins  
rechte  Licht  zu rücken .  

Die  Taschen  haben  ein  Format  von  25  x 
34 ,5 cm  und  sind  somit  für  nahezu  alle  
gängigen  Titel  geeignet . Mit  Saugnäpfen  
werden  Sie  schnell  und  unkompliziert  im  
Fenster  montiert . Sondergrößen  sind  auf  
Lager  verfügbar  (auf  Anfrage) . 

Beschreibung :  

Unsere  Händler  bekommen  ein  Empfeh -
lungsschreiben  mit  Platzierungshinweis . 

Titelaushangtaschen  

Gut  70  Titelaushangtaschen  ĂUnser Tippñ sind  derzeit  im  Einzelhandel  
platziert  und  machen  im  Eingangsbereich  und  Schaufenster  auf  aktuelle  
Titeltrends  aufmerksam .  

Titelaushangtasche  

Signalschale  

Besonders  geeignet  ist  der  Einsatz  solcher  Signalschalen  zu besonderen  
Anlässen  wie  Neueinführungen,  Relaunches,  Werbeaktionen  oder  um  einfach  
mal  den  Verkauf  zu pushen . 

  



Maße Aktionsdisplay :   
130 ,0 cm  Höhe   
30 ,5 cm  Breite   
45 ,0 cm  Tiefe   
 
Beschreibung :   
2 Böden  und  2 Körbe  mit  3 
Fächern . Werbeschild  55  cm  
höhenverstellbar,  1 Zusatzkorb  
für  Romane   

Warengruppenaktionen  
 
Wir  unterstützen  die  Warengruppenaktionen  der  PGM. Hängen  Sie  sich  
an unser  Gattungsmarketing  und  profitieren  Sie  von  dem  anziehenden  
Werbeauftritt  einer  gesamten  Titelgruppe .  
Die  teilnehmenden  Magazine  werden  in  den  Warenträgern  der  Firma  SKM 
präsentiert  und  bei  Bedarf  zusätzlich  mit  einem  Einhängekorb  für  
Pocketmagazine  oder  kleinformatige  Romane  und  Rätsel  ausgestattet .   
 Zur  werblichen  Unterstützung  jeder  Aktion  erhalten  
unsere  Händler  ein  separates  Anschreiben  sowie  
ein  Plakat  zur  Anbringung  am  Zeitschriftenständer .  
 
Den  aktuellen  Aktionsplan  und  mögliche  freie  
Buchungszeiträume  können  Sie  bei  uns  erfragen . 

Plakate je nach 
Aktion 

austauschbar  

SKM-
Aktionsständer  



Schaufenster -  und 
Ladendekos  
 
Rund  30  Schaufenster  stehen  
Ihnen  für  Dekorationen  rund  um  
Zeitungen  und  Zeitschriften  zur  
Verfügung . Teils  mit  viel  Liebe  
und  Kreativität  dekorieren  
unsere  Händler  ihre  Schau -
fenster  und  Ladenflächen .  
Inszenieren  Sie  mit  uns  
zusammen  Pressewelten,  die  
anziehen  und  noch  lange  in  
Erinnerung  bleiben!   
 

 
 

Schaufenster in Hofgeismar  

Pressewelt bei Gießing -Hommel  



 

Ihre Markteinführung ï Wir sind dabei!  
 
Wir  begrüßen  die  Innovationsfreude  der  Verlage,  die  mit  immer  neuen  
Produkten  und  Relaunches  den  Markt  beleben .  
Wir  unterstützen  Sie  gerne  mit  unserem  umfangreichen  Marketingangebot . 
 
Unsere  Maßnahmen  im  Überblick :  
Å Gezielter  Einsatz  des  Außendienstes  
Å Vermittlung und Platzierung  
   von Dekos und Werbemitteln am P.o.S.  
Å Thekendisplays  
Å Neuheitenschalen  
Å Titelaushangtaschen  ĂUnser Tippñ 
Å Platzierungsüberprüfungen  
Å Auslieferung (ggf. auch Druck und  
  Erstellung) von Plakaten und Handzetteln  
Å Vorabinformationen mit Verteilung  
  von Handzetteln am P.o.S.  
Å Event -Marketing  
 

Weitere Beispiele und Abbildungen zu den oben  
aufgeführten Maßnahmen finden Sie in dieser  
Broschüre.   
 

Vorankündigung per 
Handzettel  

Neuheitenschale  Schaufenster zur Markteinführung Hörzu Wissen  



Wir sind vor Ort  
und unterstützen Sie!  

 
Glücksräder sind nach wie vor beliebt  
bei alt und jung. Sie machen es leicht,  
mit den Verbrauchern zwanglos ins  
Gespräch zu kommen. Mit geringem  
Aufwand können so maximale Erfolge  
erzielt werden.  
Promotionaktionen mit den Glücksrädern  
sind für unsere Kunden preiswert und  
effizient. Give -Aways und Leseproben können gezielt  
verteilt werden und unterstützen so aktiv die Verkaufsförderung.  
Insgesamt  verfügen  wir  über  vier  Glücksräder  in  verschiedenen  Größen . Diese  
sind  einfach  aufzubauen  und  für  den  problemlosen  Transport  zerlegbar .  

Planen  Sie  Ihr  eigenes  Kundenevent  

Verleihen  Sie  Ihrer  Markteinführung  einen  
ganz  besonderen  Rahmen . Unsere  
Ideenschmiede  hat  Ideen  und  Anregungen  
parat,  wie  wir  Ihren  Titel  prominent  in  Szene  
setzen .  

Zum  Start  des  Lillifee -Ablegers  ĂLillifeeós 
Zauberweltñ begeisterte  ein  Kundenevent  bei  
Rewe  alt  und  jung . Während  sich  die  Kinder  
beim  Glücksrad  über  zauberhafte  Preise  
freuten,  waren  die  Erwachsenen  vom  
Einpackservice  an  der  Kasse  begeistert .   

Wenn  Sie  einen  Wunsch  oder  eine  Idee  
haben  ï sprechen  Sie  uns  an . Viele  Aktionen  
sind  im  Rahmen  unserer  Aktion  ĂTu was  ï 
krieg  wasñ effizient  und  kostengünstig  
umsetzbar . 



 

Nur  wer  über  seine  Produkte  gut  informiert  
ist,  kann  auch  gut  verkaufen . Unsere  Kunden  
bekommen  alle  wichtigen  Informationen  ein -
mal  wöchentlich  komprimiert  in  unserem  
Rundschreiben  ĂGut zu Wissenñ mitgeteilt .  
Zusätzlich  informiert  unsere  Website  immer  
aktuell  über  brandheiße  Themen . Gleich  auf  
der  Startseite  stellen  wir  unseren  ĂTitel der  
Wocheñ vor,  der  durch  seinen  prominenten  
Platz  sofort  ins  Auge  fällt . So bleiben  unsere  
Händler  stets  auf  dem  neusten  Stand . Ein Teil  
unserer  Kunden  erhält  zusätzlich  per  Mail  die  
neuesten  Infos  ï noch  schneller  geht  es 
kaum . 

é und EH-Rundschreiben  

Hier stimmt die Kommunikation!  

Sorgen f¿r gute Kommunikation: Interneté 



ĂTu was ï krieg wasñ 
Gewinnen mal anders: Von Kundenbindung und Motivation  

 
Seit  2010  hat  unsere  ĂWunschbaum-Gewinn -
offensiveñ ein  neues  Gewand :  Nach  dem  Motto  
ĂTu was  ï krieg  wasñ entwickelten  wir  ein  
Konzept,  welches  die  Kunden  zu mehr  
Engagement  und  Einsatz  auffordert .  Um  etwas  zu 
gewinnen,  müssen  unsere  Kunden  Flagge  für  das  
Pressesortiment  ï und  damit  für  Ihre  Titel  ï 
zeigen . 
Unsere  Glücksboten  (Außendienst  und  Mitarbei -
ter)  halten  Ausschau  nach  besonders  leistungs -
starken  und  einsatzfreudigen  Händlern . Sie  
erfassen  gut  sichtbar  präsentierte  Werbemittel  
ebenso  wie  Schaufensterdekorationen,  eigen  initi -
ierten  Aktionen  zur  Umsatzsteigerung,  aktiven   
 und  freundlichen  Kundenservice  und  natürlich  auffällige  Titelpräsentation . Kurz  

gesagt :  Jede gute  Idee  und  Initiative  zur  Umsatzsteigerung  ist  willkommen . 
Einmal  im  Monat  überraschen  unsere  Boten  drei  aktive  Kunden  und  belohnen  
sie  mit  einem  Gewinn  nach  Wahl  von  unserem  Wunschbaum . Anschließend  
erfolgt  eine  Veröffentlichung  im  wöchentlichen  Rundschreiben  ĂGut zu Wissenñ. 
 
Ihre  Werbemittel  richtig  in  Szene  gesetzt?  
Auch  der  Einsatz  von  Ihren  Werbemitteln  kann  durch  unsere  Gewinnoffensive  
forciert  werden . Gerne  stellen  wir  einen  Gewinner  vor,  der  Ihren  Titel  oder  Ihre  
Werbemittel  besonders  gut  platziert  hat  und  damit  als  Vorbild  für  andere  
Händler  dient .  
Viele  unserer  vorgestellten  Aktionen  dienten  bereits  als  Anregung  und  wurden  
danach  mehrfach  von  anderen  Händlern  umgesetzt .  
 

Ein erfreuter Gewinner  

Innovation und Nachhaltigkeit  
 
Nachhaltigkeit gewinnt immer mehr an Bedeutung. Über unseren geschulten 
Außendienst können Ihre Displays und Warenträger verteilt und anschließende 
Platzierungsüberprüfungen durchgeführt werden. Unsere neuen Softwaretools 
dokumentieren jeden Besuch und garantieren Transparenz.  
 



Regionale Reportagen 
genieÇen Aufmerksamkeité 
 
Objekte  mit  regionalen  Berichterstattungen  
verkaufen  sich  besonders  gut .  Das  hat  sich  in  
der  Vergangenheit  immer  wieder  bestätigt .  
Deshalb  schenken  wir  diesen  Titeln  unsere  
besondere  Aufmerksamkeit .  
Wenn  Sie  uns  rechtzeitig  darüber  informieren,  
dass  sich  in  Ihren  Objekten  Berichte  über  
unsere  Region  befinden,  passen  wir  bereits  im  
Vorfeld  unsere  Verteilermengen  an  und  
informieren  den  Handel .  
Wir  versprechen  Ihnen  alles  zu tun,  um  eine  
bestmögliche  Marktausschöpfung  zu erzielen .  
 

Plakat für die Region  

Events und Aktionen  
 
Besondere  Anlässe  erfordern  be-
sondere  Maßnahmen . Seit  1996  
betreiben  wir  innovatives  Marke -
ting  und  sind  bei  vielen  großen  
regionalen  Highlights  mit  im  Boot .  
 
Achten  Sie  auf  unsere  Ange -
bote  und  verpassen  Sie  keine  
Gelegenheit!  

Kunstrad auf der documenta  



Händlerwettbewerbe  
 
é sind  eine  gute  Möglichkeit,  
den  Handel  zu motivieren,  um  
selbst  aktiv  zu werden . Da sind  
wir  selbstverständlich  mit  
dabei :  
 
Sie  wollen  unsere  Händler  für  
einen  Verkaufssteigerungs -
wettbewerb  gewinnen?  Gerne  
unterstützen  wir  Ihre  Aktivi -
täten  und  bringen  uns  durch  
gezielte  Kundenansprache  ein . 
Schließlich  haben  wir  doch  alle  
das  selbe  Ziel :  VERKAUFEN!  

Händlerwettbewerb  

Titel -  und 
Titelgruppenpatenschaften  

Unser  Team  ist  hochmotiviert,  nicht  nur  
zur  offiziellen  Arbeitszeit :  Auch  nach  
Feierabend  setzen  sich  viele  Mitarbeiter  
noch  für  das  Pressesortiment  ein .  

Bei  unseren  Titelgruppenpatenschaften  
verteilen  unsere  Mitarbeiter  und  Händler  
Presse -Flyer  auf  regionalen  Events,  die  
themenspezifisch  auf  die  jeweilige  Ziel -
gruppe  und  das  Ereignis  abgestimmt  
sind .  

Bsp. Event -Flyer  


